Oberdsterreichische Versicherung mit Nischenprodukten

auf der Uberholspur

Mit einer neuen Strategie an einem neuen Standort startete die
Oberosterreichische Versicherung AG am Deutschen Markt in das Jahr 2023. Der
Erfolg im laufenden Geschéftsjahr untermauert die umfassende Neuaufstellung.
Dieser Erfolg ist in erster Linie auf die Uberzeugende Produkt- und
Vertriebsstrategie  zurtckzufihren, was sich  eindrucksvoll in  den

Neugeschaftszahlen widerspiegelt.

,unsere durchschnittlichen Zugewinne in den Jahren 2019, 2020 und 2021 haben wir
bereits im Jahr 2022 verzehnfacht”, sagt Paul Ristock, Niederlassungsleiter der
Oberosterreichischen Versicherung in Deutschland, und fiihrt weiter aus: ,Unsere
Neuaufstellung zum 1. J&nner 2022 mit einer veranderten Vertriebs- und Produktstrategie
ging somit voll auf. Wir haben mit September bereits die Verkaufszahlenzahlen aus dem
Vorjahr erreicht und rechnen daher am Jahresende im Vergleich zu 2022 mit einer
weiteren Steigerung um 150 Prozent. Dies entspricht einem Pramienzuwachs von rund
750.000 Euro. Die Bestandsnettopramie in Deutschland betragt somit im September
2023 erstmalig mehr als 10 Millionen Euro. Risikotrager mit mehr als 500 Millionen Euro
Pramieneinnahmen ist die Oberdsterreichische Versicherung AG in Linz.
Haupteigentimer sind unsere Kundinnen und Kunden mit 90,04 Prozent
Unternehmensanteilen Uber die Oberdsterreichische als Versicherungsverein auf

Gegenseitigkeit. ”

Nischen-Fundament fur strategischen Erfolg
Die Oberdsterreichische Versicherung hat mit einer neuen Produktstrategie als

Nischenanbieter das Fundament fir den deutschen Markt gelegt. Dafir wurden
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innovative Versicherungsprodukte entwickelt, die entsprechend den Bedurfnissen der
Kundinnen und Kunden in besonderen Nischenmarkten gerecht werden. Vor allem die
Nischenprodukte Wochenendhauser, Dauercamper oder Tiny Hauser sind das
Steckenpferd der Oberdsterreichischen. Zudem hat man sich das Thema Nachhaltigkeit
zur Aufgabe gemacht und daher die Photovoltaikversicherung KlimaPro Uberarbeitet und
neu ausgerollt. Insbesondere im Bereich Nachhaltigkeit erwartet man weiteres
Wachstum. ,Klimawandel und hohe Stromkosten lassen die Menschen umdenken. Daher
schaffen Sie sich Unabhangigkeit durch Ihre eigene nachhaltige Energiequelle. Die
Gefahr eines Schadens durch immer heftigere Unwetter, Uberspannung,
Bedienungsfehler oder Tierbisse ist grol3. Genau fur diesen Fall sind wir der verlassliche

Partner und sichern die heimischen Kleinkraftwerke ab", erklart Ristock.

Auch die Vertriebsstrategie wurde von Grund auf neu ausgerichtet. In Bayern setzt die
Oberosterreichische auf eine intensive regionale Betreuung, wahrend bundesweit das
Versicherungsgeschéft gezielt und effektiv durch ausgewahlte Pools organisiert und
vertrieben wird. Die digitale Verarbeitung durch die Vertriebspartner wird zusatzlich

intensiv vorangetrieben.

Servicequalitat auf hohem Niveau

Um weiterhin die gewohnt hohe Servicequalitat der Oberdsterreichischen anbieten zu
konnen, wird eine neue Mitarbeiterin oder ein neuer Mitarbeiter fir die Niederlassung in
Regensburg gesucht. ,Wir sind stolz darauf, dass wir kirzlich erneut als eines der
familienfreundlichsten Unternehmen ausgezeichnet wurden. Diese Anerkennung
unterstreicht unser Engagement fir die Work-Life-Balance unserer Mitarbeiterinnen und
Mitarbeiter. Umso mehr freut es mich, dass wir aufgrund des wachsenden Marktes auch

unser Team erweitern®, sagt Ristock.
Uber die Oberosterreichische Versicherung AG

Die Oberdsterreichische versteht sich als Lebensbegleiter ihrer Kundinnen und Kunden
im Bereich Sicherheit und Vorsorge. Versichern ist fir die Oberdsterreichische
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Vertrauenssache. Kompetente Beratung und rasche, unkomplizierte Schadenabwicklung
sind die groRte Starke. In den vergangenen Jahren wurden kontinuierlich Reserven
aufgebaut, um die Eigenstandigkeit langfristig abzusichern. Diese wirtschaftliche Starke
macht sich gerade in herausfordernden Zeiten bezabhilt.

https://makler.keinesorgen.de/
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